
Werner Kälin, Leiter Vertrieb und Service 

Die EBS-Gruppe heisst Sie 

herzlich willkommen! 
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Wer wir sind 

 

wesentliche Beteiligungen:

SwissFarmerPower Inwil AG 13.33 %
AGRO Energie Schwyz AG 16.66 %
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EBS in Zahlen 

Kraftwerke             5   

Verteilnetz 1020 km 

Unterstationen 6 / 7 

 

Produktion ca. 220 Mio. kWh 

Stromabgabe ca. 170 Mio. kWh 

 

Jahresumsatz ca. 45 Mio. 

Gewinn ca. 2.5 Mio. 

 

Kunden 14’000 

Gemeinden 7 

 

Mitarbeitende rund 100 

Lernende 10 
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Strategische Landkarte 

 
Vision

«Mit innovativen und nachhaltigen Energielösungen, einem umfassenden 
Dienstleistungsangebot und einem flexiblen Team sind wir immer einen Schritt voraus.»

Eigenwerkgedanke
Philosophie

Gemeinsamkeit
im Auftritt

der EBS-Gruppe

Wasserkraft
als Kerngeschäft

Nachhaltigkeit
im Umgang
mit Energie

Querverbund,
alles aus

einer Hand

Unabhängigkeit sichern, 
ausbauen und

langfr. erfolgreich

Das Richtige tun,
und das effizient tun

Respektierte Position, 
gutes Image. 

Zugehörigkeit Region

Erfolgreiche Umsetzung 
Der Förderprogramme. 

Vorbild

Umfassendes
Energie-Dienst-

leistungsangebot

Nutzbringender Energiedienstleister für Kunden, 
MA, Eigentümer in der Region. Eigenwerk.

 Mit der Region, für die Region!

Kompetenzzentrum im rationellen, effizienten
und nachhaltigen Umgang mit Energie.
Schonend mit Umwelt und Ressourcen.
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Betriebsoptimierungs - Contracting  

Ein messbares Erfolgsmodell 
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Das Produkt BO-C hat folgende Merkmale: 
a. Finanziert sich selber; es braucht weder Subventionen 

noch Fördergelder 

b. Unsere Kunden haben praktische keine Kosten und 
kein Risiko, Ressourcen stehen für Kerngeschäft zur 
Verfügung 

c. Unsere Kunden profitieren während der Vertragsdauer 
von 20 % der Einsparungen, nach 3-5 Jahren zu 100% 

d. Enthält zudem eine kostenlosen Weiterbildung für das 
Betriebspersonal und den technischen Dienst 

e. Hat viele positive Nebeneffekte (Komfort, 
Betriebssicherheit, Sanierung, Energiestadtprozess, 
Erfahrungsaustauch TD, etc.) 
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BO–Fachingenieure 
Weiterbildung 
SW-Tool InterWatt 

Betriebsoptimierung 
Energieeffizienz 
 

Gebäude 
Gebäudetechnik 
Betrieb 

BO - Contracting  

Gebäude- 
Eigentümer 
Kunden 

Contractor 
Elektrizitätswerk des 
Bezirks Schwyz AG 

energo 
Verein  
EnergieSchweiz / BFE 
Mitglieder 

Betriebsoptimierungs – Contracting Vertrag 
 (Dauer: 3 - 5 Jahre) 

Technische Beratung 

Abo – Vertrag energo Advanced 
(Dauer: 3 - 5 Jahre) 

 

Gewerke übergreifende Optimierung der Gebäudetechnik auf Basis 
partnerschaftlicher Zusammenarbeit. 

Kundenbetreuung 

Rahmenvertrag 
Vertriebspartner 
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BO - Contracting  

Prozess - Visualisierung 

Kunde 
Gebäudebetreiber 
20 % im Prozess 
100% nach Abschluss 

Beratende Ingenieure 
Zertifiziert (ZEP) 

energo 
Auftragsleitung 
Erfolgskontrolle 

Contractor, EBS 
Auftraggeber 
Projektmanagement 

Jährliche Grundvergütung 

Jährliche Erfolgsprämie 
(80% Einsparungen) 

Jährliche Grundprämie 
+ Einsparbeteiligung 

Ingenieurleistungen 
Gem. ABO-Vertrag 

Einspargarantie 
(max. 50% der  
Grundprämie) 
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Resultate (gemessen) 
Stand Mai 2014 

12% 
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BO- Contracting 
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Karte Talkessel Schwyz 
 

Legende 
 

❶ Bezirksschulhäuser (7) 
 
❷ Kantonale Bauten (5) 
 
❸ Gemeindebauten  Lauerz 
 
❹ Gemeindebauten  Muotathal 
 
❺ Gemeindebauten Steinen 
 
❻ Gemeindebauten Morschach 
 
❼ Alterszentrum Acherhof 
 
❽ Spital Schwyz 
 
❾ Mythen Center Schwyz 
 
❿ Hotel Wysses Rössli, Schwyz 
 
⓫ MythenForum, Schwyz 
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Zusammenfassung 

Kernpunkte des BO-C 
- keine Kosten und Risiken für den Kunden 

- Weiterbildung technisches Personal 

- Mehrwert: Sanierung, Erneuerung, Jugendprojekte (KKS), 
Energiestadtprozess, etc. 

- Steigerung Qualität, Komfort, Betriebssicherheit 

- Mehrwert, hohe Wirtschaftlichkeit – ohne Subventionen 

- Kundenbindung, Sensibilisierung 

- BO ist Chefsache, gut funktionierendes Team 
 



Werner Kälin, Leiter Vertrieb und Service 

Vielen Dank für ihre Aufmerksamkeit 
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